
C A S O  D E  E S T U D I O

Frontier Tank
Cómo un film de marca de 58 segundos
convirtió un declive del -14% en un
crecimiento del +24% en 4 países.
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E L  P R O B L E M A

-14%
Las ventas de la categoría caían.
La causa no era el producto. Era el marketing —
vendía atributos técnicos en lugar de una
emoción.
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L A  S O L U C I Ó N

Un film de marca de 58
segundos que vendió la
emoción, no el tanque.

Piloto de 6 semanas en Instagram · $2,000 en medios
Toca la imagen para ver el film
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https://vimeo.com/1211199512


L O S  R E S U L T A D O S  ·  P R I M E R O S  2  M E S E S

321%
ROI en utilidad bruta incremental

91 unidades vendidas a $1,700 cada una

El crecimiento estuvo limitado por el
suministro del producto — no por la
demanda.

L O S  R E S U L T A D O S  ·  A Ñ O  F I S C A L  S I G U I E N T E

-14% → +24%
Categoría de tanques de combustible — de declive
a crecimiento

+20% CAGR durante los 3 años siguientes
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Hablemos
Tu promesa de marca, vista por millones,
por menos de un centavo.

g.a. mercado

wits@medrategas.com · medrategas.com

toda compra es emocional (.)
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